Grupo asesor de impactos y beneficios comunitarios de Pacific Power
(CBIAG)

Notas de la reunion publica
Encuesta sobre beneficios de las energias limpias y borrador de las perspectivas para 2024
Jueves 21 de diciembre de 2023, 1:00 a 4:00 p.m., hora del Pacifico

E Source, el socio organizador de la reunién de PacifiCorp, sintetizé y resumio estas notas.

Resumen ejecutivo

La reunidn publica de diciembre del CBIAG se llevd a cabo a través de Zoom el 21 de diciembre de 2023,
de 1:00 a 4:00 p.m. PDT. En ella participaron cuatro miembros del CBIAG en representacion de cuatro
organizaciones, ademas de algunos miembros del publico. La reunidn se centrd en revisar los resultados
de la Encuesta sobre los beneficios de las energias limpias, tema sobre el que el CBIAG ya habia expuesto
sus puntos de vista anteriormente durante el afio, y el borrador de las perspectivas y fechas de reunion
para 2024.

Objetivos de la reunion
e Revisary validar el ejercicio de planificacién de 2024 del CBIAG
e Volver a aplicar la Encuesta sobre los beneficios de las energias limpias y los recursos renovables a
pequefia escala
e Discutir el borrador de las perspectivas para 2024



Orden del dia

howa ltewa

1:00 pm
1:10 pm
1:20 pm
1:35 pm

Introduccion y objetivos
Presentacion
Cierre del ciclo de retroalimentacion

Resultados de la Encuesta sobre los beneficios

de las energias limpias

2:45 pm
2:55 pm

Receso

Novedades sobre |la participacion en los

recursos renovables a pequena escala

3:10 pm
3:40 pm
3:50 pm

Asistentes

Borrador de las perspectivas para 2024
Comentarios del publico

Siguientes pasos

Asistentes del CBIAG

Jennifer Gustafson

AllCare Health

Erica Ledesma

Coalicion Fortaleza

Tim Lynch

Condado de Multnomah

Sherrie Villmark

Community Energy Project

Expositores

Laura James

Gerente sénior de proyectos en Soluciones al cliente

Christina Medina

Gerente de Politicas y participacion de partes interesadas

Mark Paul

Estrategia comercial y de planificacion de recursos

Jeffrey Daigle

Facilitador de E Source

Jakob Lahmers

MDC Research

Ron Scheirer

Director de Valuacién y negocios comerciales

Asistentes del publico

Yahaira Torres Garcia

RDI

Claire Valentine-Fossum

Comision de Servicios Publicos de Oregdn

Sue Fletcher

Energy Trust of Oregén

Charles Lockwood

Comision de Servicios Publicos de Oregdn

Luke Mawhinney

Marci Miller

RDI

Daniela Pino del Pino




Erubiel Valladares RDI

Brandon Writtenberry

Asistentes de PacifiCorp

Kimberly Alejandro Analista de Equidad
Selyna Bermudez Representante sénior de Comunicaciones
Elaine Biggs Especialista en riesgos del Departamento Administrativo
Brandon Capps Especialista en normatividad del IRP
Lee Elder Gerente de Prondstico de carga
lan Hoogendam Gerente de Planificacion de Distribucion
Tracy Moreland Relaciones con las Naciones Tribales
Erin Rudolph Especialista sénior en analisis de planificacion financiera
Peter Schaffer Gerente sénior de Planificacidn en Soluciones al Cliente
Jim Schroeder Gestor sénior de energia

Especialista del Programa de planificacidn, transmisidn y distribucion del sistema
Shauna Thomas de distribucién

Notas de la reunion

Introduccion

Christina Medina, de Pacific Power, dio la bienvenida a los asistentes, agradecié a los miembros del grupo
por asistir y alentd a los participantes a compartir sus perspectivas en la reunién o dandole seguimiento
después.

leffrey Daigle, de E Source, entregd articulos alusivos a la reunién, hizo una descripcién general del orden
del dia y los objetivos, presento a los expositores y alenté la participacion de los miembros.

Presentacion

Todos los miembros del CBIAG se “presentaron” al responder la pregunta {Qué logro personal o
profesional le hizo sentir orgullo en 2023? El grupo compartié sus formas favoritas de celebrar y
reconectarse a las temporadas a través de las diversas actividades representadas por los diferentes
miembros del CBIAG.

Cierre del ciclo de la Ultima reunion

Jeffrey Daigle, de E Source, compartié una visidon general de la reunidn hibrida del CBIAG que se hizo en
octubre, que se enfocd en la planificacidon de actividades para 2024, y resumié los temas y preguntas
resultantes.



Reflexiones de la reunién de octubre

h

Participaron cinco miembros del CBIAG en representacion de cinco organizaciones, con tres miembros

que se unieron de forma presencial.

Jennifer Gustafson AllCare Health

Erica Ledesma Coalicion Fortaleza
Tim Lynch Condado de Multnomah
Xitlali Torres Verde

Siraat Younas Community Energy Project

1. Conectarnos como grupo asesor al recapitular los
acontecimientos del primer afio

2. Nuevas herramientas y planificacion para 2024

Temas principales:
* Revisidon del afio pasado trabajando juntos como CBIAG

pasado

abarcar en 2024.

* Recapitulacion del ejercicio sobre poblaciones vulnerables con dificultades del mes

* Una actividad de planificacion para ayudar a identificar temas que el CBIAG quiere
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Para 2024, los miembros del CBIAG y los participantes del publico identificaron los siguientes asuntos como temas

prioritarios sobre los que deben hablar y aprender durante el préximo afio:

Lo que escuchamos:

Asistencia con la energia:
Programas, procesos, y colaboracion

Centros de
resiliencia

Medicion de los
beneficios de la
~ distribucion

Medicion neta

/
Gestion de la .
energia: Estrategias
Preparaci(’)n‘para para tener Energias renovables:
i di v aire limpio Proyectos especificos,
e y ot - casos de estudio y

forestales y cortes

‘ desarrollo
de emergencia

Participacion
comunitaria

D/

Mejorar la participacién:

Seguridad psicolégica y a importancia percibida
de la representacion consistente de los miembros
del CBIAG

Continuar con |as lecturas previas y crear ofros
recursos y materiales de apoyo es fundamental
para impulsar la aportacion de ideas y opiniones
Enfasis en los impactos que describen y las
historias que relatan

Recenocimiento del crecimiento logrado en el
primer afio y el crecimiento necesario para generar
cambios a futuro

Mejorar las asociaciones:

Explorar como aprovechar mejor a las
organizaciones presentes es un tema recurrente.
+  Ejemplo e impacto: compartir materiales

impresos con el Banco de Alimentos del
condado de Josephine tras una
conversacién en la reunion de agosto en la
sede de AllCare Health.

Dar espacio a las relaciones entre los miembros y

como podrian llenarse los espacios vacios dentro

de las organizaciones del grupo
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Ademas, el grupo tocd algunos puntos sobre cdmo mejorar la participacion y la asociacion, como los siguientes:

e Seguridad psicoldgica y la importancia percibida de una representacion consistente de los miembros del

CBIAG



Continuar con las lecturas previas y la creacién de otros recursos y materiales es fundamental para impulsar
la aportacion de ideas y opiniones
Enfasis en los impactos que describen vy las historias que relatan
Reconocimiento del crecimiento logrado en el primer afio y el crecimiento necesario para generar cambios
a futuro
Explorar cdmo aprovechar mejor a las organizaciones presentes en la sala es un tema recurrente.
o Ejemplo e impacto: compartir materiales impresos con el Banco de Alimentos del condado de
Josephine tras una conversacion en la reunion que se llevé a cabo en agosto en la sede de AllCare
Health.
Dar espacio a las relaciones entre los miembros y cdmo podrian llenarse los espacios vacios dentro de las
organizaciones del grupo.

Resultados de la Encuesta sobre beneficios de las energias limpias

Rol asesor de CBIAG

18 de mayo * Sesion informativa e

instrucciones
* Entender los componentes

15 de junio * Discutir las preguntas sobre los
borradores

22 de junio * Entregar comentarios por escrito

21 de * Recibir la presentacion de los

diciembre resultados

Laura James, de Pacific Power, volvio a presentar al grupo la Encuesta sobre los beneficios de las energias

limpias, explicé por qué se aplicd y cémo participd el CBIAG para dar forma a su desarrollo en 2023.

Posteriormente, Jakob Lahmers, de MDC Research, detallé la metodologia y los resultados de la encuesta
de 2023.

MDC Research explicd que el publico al que buscan dirigirse incluye a los clientes de Pacific Power en

Oregdn y que el muestreo era proporcional a la distribucion regional de los clientes de Pacific Power en

Oregdn; es decir, no se requirié una ponderacion de datos.

La metodologia consistid en lo siguiente:

Este estudio se realizé por medio de una combinacién de encuestas telefénicas y en linea
Habia encuestas disponibles para los clientes en inglés y en espaiiol
Se aplicaron en total 4,329 encuestas entre el 18 de agosto y el 3 de septiembre de 2023



o Por teléfono: 100 encuestas respondidas
o Enlinea: 4,229 encuestas respondidas
e Las diferencias reportadas como significativas en este informe tienen un nivel de confianza del
95% 0 mas
e las diferencias por regién se destacaron usando un cddigo de color para comparar cada region
con el promedio de todas las regiones

Los resultados se presentaron en cuatro grupos: Beneficios e inquietudes del CEB; Eficiencia, equidad y
resiliencia eléctrica; Comunicaciones y Satisfacciéon. Los detalles clave y datos mas destacados incluyen
los siguientes:

1. Beneficios e inquietudes del CEB

a. Los beneficios mas importantes de la transicion a las energias limpias son la reduccién de
los pagos de energia eléctrica, hacer que la comunidad esté mejor preparada para los
desastres naturales y mejorar la calidad del aire en la region.

b. Casi todos los posibles beneficios pueden resultar altamente importantes para quienes
viven en casas de alquiler, mas que para los propietarios de viviendas.

c. La importancia percibida de los beneficios de las energias limpias varia por regiéon. Los
residentes de Portland suelen considerar el cambio climatico y los impactos ambientales
como altamente importantes, mientras que quienes viven en otras regiones tienden a
calificar los beneficios personales y econdmicos como altamente importantes.

d. Los costos y los posibles aumentos en las tarifas del servicio de energia eléctrica son las
mayores inquietudes que tienen los clientes en cuanto a la transicion hacia las energias
limpias. Para dos tercios de ellos, la preocupacién por este motivo es muy alta. Entre las
personas a quienes mas les preocupa este tema estan:

i. Las personas con necesidades médicas
ii. Las mujeres
iii. Los clientes de mas de 45 afios de edad
iv. Los clientes que tienen ingresos inferiores a 40 mil USD al afio
v. Quienes tienen un nivel de escolaridad inferior al universitario
vi. Los clientes jubilados
e. Laimportancia percibida del Proyecto de energia renovable en la comunidad.



Borrador para revision

Importancia del Proyecto comunitario de energias renovables

+  El70% de los encuestadoes calificé un proyecto de generacién de energia renovable de tamafio comunitario come “de mediana importancia” o “de alta

importancia”

+ Quienes clasificaron el Proyecto como “de alta importancia” indican mas comdnmente una sensacion general de que el proyecto es necesario o
importante como la razdn de su clasificacién; guienes lo clasificaron como “de mediana importancia” indican una falta de informacién contribuida a su
clasificacion; y quienes lo clasificaron como “de poca importanciz” indican un desagrado general de las energias limpias como la razén més comun para su

clasificacion.

+  Los clientes en Portland son significativamente mas propensos a clasificar un proyecto como “de alta importancia” que el promedio de todas las regiones.

Importancia del proyecto

Razones principales de clasificacion

Poca importancia Mediana importancia Alta importancia
(n=965) (n=1,038) (n=912)
Desagrade/No confia Necssits mis Busna ides —
enlas i 15% T 15% Necesario/ 23%
informacion
mpizs importante
Fuents de energia
Muy caro/Costo 14% 13% ocalizada 16%
— {comunitzria)

La ubicacion no es . - e .
importznte 10% 7% Energias limpias %
percida ds Reduce los precios/

terreno//ambients B% Muy caro/Costo &% — S 7%

. . . . . . . natural Energia econamica
B Poca importancia B Mediana importancia Alta importancia

Dependients Dependiznts reiz Table/

-epe.d_p._ de - -epe.d_p._ de s Energiz confizble/ 5%
clima/sol clima/sol Menos apagones
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2. Eficiencia, equidad y resiliencia eléctrica
a. Equipos eléctricos:

La electricidad es la fuente de combustible mas comun (48%) que usan los clientes
para calentar su hogar, seguida de cerca por el gas natural (40%).

Es mds comun que los clientes ya tengan o quieran tener paneles de energia solar
(42%), y en segundo lugar, un vehiculo eléctrico (28%).

Los clientes de 18 a 34 afios de edad tienen una probabilidad significativamente
mas alta que las personas de otros grupos de edad de querer tener una bicicleta
o0 monopatin eléctrico o paneles de energia solar en su casa.

Es mucho mas probable que los propietarios de viviendas tengan paneles de
energia solar, una bicicleta o monopatin eléctrico, un vehiculo eléctrico o un
cargador de vehiculos eléctricos que quienes residen en viviendas de alquiler.

b. Vehiculos eléctricos:

Para quienes respondieron que “tal vez quiera tener” o “no quiero tener” un
vehiculo eléctrico, el gasto que implicaria comprarlo es el principal obstaculo
(54%), seguido de la percepcidn de que el rendimiento de la bateria es muy bajo
(41%).

Los clientes de 18 a 34 afios de edad tienen una probabilidad significativamente
mas alta que las personas de otros grupos de edad de indicar que el costo de un
vehiculo eléctrico es su principal obstaculo, mientras que los clientes de 65 afios
de edad o mas suelen ser quienes mas sefialan un rendimiento bajo de la bateria
como el mayor impedimento.

c. Conocimiento del reembolso por eficiencia:



Informado del

Total Propietarios Inquilinos
descuento de ETO (n=4,318) [n=3,315) [n=852)
Si 42% 465% 28%
Uso del descuento . . o
de ETO Total Propietarios Inquilinos
€ (n=4,282) (n=3,291) (n=841)
Si 22% 26% 3%
Informado del ) . .
. tivo fiscal Total Propietarios Inquilinos
Incentivo fisca {n=4,293) {n=3,295) {n=823)
Si 52% 56% 36%
Crédito del . . -
. bid Total Propietarios Inquilinos
Impuesto recibido {n=4,232) (n=3,252) (n=834)
Si 19% 23% 3%

d. Resiliencia y necesidades esenciales:

Borrador para revision Necesidades esenciales de electricidad W%

+ En el noreste (33%) y sur (39%) de Oregdn es mucho mas probable que los clientes usen una bomba eléctrica para obtener agua potable.

+ Unodecada 6 (18%) de los hogares necesitan refrigerar medicamentos y el 19% requiere electricidad para equipo médico come un CPAP o una maguina
de hemodialisis.

+ Los clientes que ganan mas de 60,000 délares al afio tienen mas probabilidad de necesitar refrigerar medicamentos. (85% contra 77%<560,000).

Norte del Sur del
Bomba de agua para agua Centro de Costa Noreste de Sur de valle de valle de
potable Total Oregon Hood River norte Oregon Portland Oregon Willamette  Willamette
(n=4,318) [n=520] {n=60) [n=170} {n=185) {n=602) [n=1,128) {n=1,025) [n=488)
Si 23% 15% 10% 9% 33% 5% 39% 24% 21%
Norte del Sur del
Refrigeracion de medicamentos Centro de ] Costa Noreste de Sur de \..ralle de \falle de
Total Oregon Hood River norte Oregon Portland Oregon Willamette  Willamette
(n=4,315) (n=585] {n=60) (n=163) {n=184) {n=593] [n=1,130) {n=1,025) [n=488)
Si 18% 16% 7% 20% 23% 12% 15% 19% 21%
Norte del Sur del
Equipo médico Centro de ] Costa Noreste de Sur de \:ralle de \falle de
Total Oregon Hood River norte Oregon Portland Oregon Willamette; Willamette
(n=4,204} (n=588]) (n=52) (n=163) {n=184) {n=687] [n=1,121) n=1,018) [n=487)
Cargador de silla de ruedas
.g ) 2% 2% 2% - 2% 1% 2% 2% 2%
eléctrica
Equipo médico 15% 15% 7% 18% 23% 11% 22% 20% 209
Otros equipos 2% 2% 3% 1% - 1% 4% 2% 3%
Ninguno de estos 79% 80% 88% 81% T77% 88% 75% 7% 77%
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3. Comunicaciones
a. Mas de seis de cada diez clientes (69%) prefieren recibir informacién de Pacific Power por
correo electronico.



i. Los mensajes adjuntos a la factura (36%), los mensajes directos por correo postal
(32%), el sitio web de Pacific Power (31%) y los mensajes de texto (31%) son las
opciones preferidas siguientes.

ii. Solo el 4% de los encuestados consideran util recibir mensajes en un idioma
adicional al inglés, y entre quienes preferirian recibir informacién en otro idioma,
el idioma favorito es el espaiiol.

b. Si bien el correo electrénico es el medio de comunicacién preferido por la mayoria, una
gran parte de los mensajes enviados por este medio son devueltos al remitente, en
especial cuando se trata de avisos de cortes de servicio de emergencia.

4. Satisfaccion en general

Borrador para revision

4

Descubrimientos clave

e Conoclmlento de programas de reembolso e incentivos fiscales

* Lasrespuestas indicaron que los beneficios mas importantes para un future con

energia mas limpia son reducir el pago de la energia eléctrica, prepararse para
enfrentar desastres naturales y mejorar la calidad del aire.

La importancia percibida varia ampliamente por regidn

+ Los costos y los posibles aumentos de tarifas son las principales preocupaciones
con respecto a la transicidn a energias mas limpias, mientras que la dependencia
de las fuentes renovables y el posible impacto ambiental también causan una
preccupacion alta.

Generacién, equipo y uso

+ Tres de cada diez {29%) clientes clasifican un proyecto de energia renovable
comunitaria como “de alta importancia”, con el mayor apoyo en el drea de
Portland.

+ Casila mitad (46%) de los clientes clasifican un centro de resiliencia
comunitario* como “de alta importancia” y dos tercios indicaron una disposicion
para pagar alguna cantidad extra al mes para conseguirlo.

+ La conservacion de los alimentos y |a calefaccion/refrigeracion de sus hogares
son las principales preocupaciones en caso de un apagon prolongado; la
preccupacion por la conservacion de los alimentos es mas prevalente entre los
clientes menecres de 35 afios y entre los que ganan meneos de 40 mil USD al afio.

+ Los paneles solares son el equipo eléctrico que mas clientes tienen y el que
genera mas interés. El interés en los vehiculos eléctricos es moderado, pero mas
de la mitad mencionan el costo como un obstaculo y el 41% mencionaron

En general, cuatro de cada 10 (42%) sefialaron estar informados de los descuentos de
ETO. El conccimiento y uso de los descuentos de ETO aparece altamente consistente
en todo el estado.

La mitad (52%) de los encuestados indicaron saber de los incentivos fiscales federales
para mejorar la eficiencia energética en el hogar; estos conocimientos aparecen
altamente consistentes en todo el estado

Comunicaciones Dos tercios (68%]) de los encuestados recuerdan haber recibido
El correo electrénico sigue siendo el medio de comunicacién preferido para
recibir informacidn de Pacific Power.

Los clientes de 18 a 34 afios de edad prefieren el correo electrdnico para pedir
informacion en mayor proporcion gue los clientes de mas edad.

Casi todos recuerdan haber visto informacion en inglés y el 8% recuerda haberla
visto también en espaficl.

Los mensajes més recordados estdn relacionados con notificaciones o alertas de
apagones o cortes de servicio, recibos electrénicos v suscripcionas a Blue Sky.

El conocimiento de los mensajes de las notificaciones o alertas de apagones, los
cortes de energia por seguridad publica y del Plan de mitigacion de incendios

La cantidad de encuestados que recuerdan haber recibido informacidn por
meadia de mensajes de texto, facturas de servicios piblicos, llamadas telefdnicas,
noticieros, de boca a boca y por radic aumentd con respecto a 2022,

preccupacion por el rendimiento de la bateria.
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oublica equipada con su propiz fuente de snergiz
ro puede proveer refugio /o scoese 3
rgias limpias de pansles solares y

‘Defmlclun de centro de resiliencia comunitario: Un centro de resiliencia comunitario es una ubicacidn
n entro de recursos en casc de una emergencia. Por ejemplo, est
nternet u otros servicios durante un incendio forestal u otras emergencias, usal
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Laura James, de Pacific Power, agradecio la exposicién a MDC Research, presenté informacién nueva
sobre la parte de la entrevista y aclaré que este enfoque requiere actualizarse para aumentar la difusién
y la participacién; esto se discutira con los integrantes del CBIAG durante el afio préximo.

Preguntas y comentarios del chat:

e Un participante de RDI afirmé que le encantaria aprender mds cosas sobre los paneles de energia
solar y que sabia de varios promotores de ventas que presionaban a la gente a comprarlos por los
precios de las tarifas, como lo vimos en la encuesta, pero que no cree que la gente en general
entienda bien como funcionan los paneles solares con la empresa de servicios publicos en
comparacion con un vendedor particular.

e El condado de Multnomah considerd que esta aportacion era muy importante, particularmente
en cuanto a la funcién del servicio publico como posible parte ‘neutral’ frente a alguien que tratara
de vender a la gente por sistema.



e Energy Trust of Oregdn (ETO) agregd lo siguiente: “Soy Sue, de Energy Trust. Los estuve
escuchando mientras conducia, asi que no alcancé a participar durante la conversacién sobre los
paneles solares. Nos encantaria darles informacién en el futuro sobre nuestro apoyo a clientes y
contratistas que trabajan con instalaciones que funcionan con energia solar. Trabajamos con una
red de contratistas y les ofrecemos capacitacién y apoyo. También atendemos llamadas de
clientes que a veces hacen preguntas sobre diferentes modelos o tipos de ventas”.

RECESO

Participacion en los recursos renovables a pequefia escala (SSR)
Mark Paul, de Pacific Power, explicd al grupo el contexto para entender qué son los SSR y los desglosé
para compararlos con otros tipos de recursos sobre los que se habla en el CBIAG.

Recordatorio: ¢Que son los recursos
renovables a pequeia escala?

Recursos renovables a
escala de servicios

Recursos renovables Recursos renovables a

comunitarios pequeiia escala

0.005 - 3 MW 3-20 MW publicos
20+ MW

Departamento de Energia
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Los recursos renovables a pequeia escala son recursos o proyectos para obtener entre 3 y 20 MW de
energia eléctrica. Por ley, existe el requisito de que el 10 por ciento del portafolio de generacidn de energia
de la compafiia para Oregdn debe provenir de recursos renovables a pequefia escala. De acuerdo con la
ley HB2021, Pacific Power debera adquirir 490 MW provenientes de SSR para el afio 2030.

En 2024, el calendario de solicitudes de propuestas (RFP) incluira varias sesiones informativas y talleres
para ofertantes para darles informaciéon adicional sobre el proceso y cdmo presentar su propuesta. A
continuacién presentamos el borrador del calendario completo.



Taller para ofertantes antes de la emision

Contratacion del Evaluador Independiznte (El)

SDP emitida al mercado y publicada

Apertura de oportunidad para el estudio grupal OATT de PacifiCorp
Cierre de oportunidad para el estudio grupal QATT de PacifiCorp
Fecha limite para notificar intencion de una oferta

Taller para ofertantes

Taller para ofertantes

Ultimo dia para preguntas de los ofertantes a PacifiCorp y el El

Publicacion de los resultadaos del estudio grupal en OASIS de PacifiCorp
Fecha limite para la entrega de la oferta de punto de referencia

Entrega del andlizis financiera de |a oferta final de punto de referencia al El
Fecha limite para la entr2ga de la oferta de mercado

Terminacidn de Ia revision de la elegibilidad de 13 oferta

Terminacion de las evaluaciones de la oferta del mercado

Informe final del EI

Posible SDP de 55R en 2025

Contratos finalizados y formalizados

Fecha garantizada de operaciones comerciales (COD)

Preguntas y comentarios del chat:

24/1/2024
16/2/2024
29/3/2024
1/4/2024
16/5/2024
17/6/2024
27/6/2024
Fecha pendiente
{septiembre 2024}
1/11/2024
12/11/2024
15/11/2024
20/12/2024
23/12/2024
17/1/2025
14/2/2025
17/3/2025
28/3,/2025

Fecha pendiente (junio
2025)

31/12/2028

e Elrepresentante del condado de Multnomah dijo lo siguiente: “Solo quiero decirles lo mucho que

agradezco esta diapositiva, como el lenguaje confuso. jEs excelente!”

Borrador de las perspectivas para 2024

Christina Medina, de Pacific Power, habld sobre el trabajo que ha hecho el grupo hasta ahora y enfatizo
gue el panorama tan cambiante en el que el grupo existe requiere flexibilidad y adaptacidn. Pacific Power
se siente muy agradecida con los miembros del grupo, reconoce la gran capacidad de comprensidon que
han logrado con sus aportes y estda comprometida a seguir realizando reuniones de organizaciones y
comunidades de una forma que sea adecuada para todos. Siempre se necesitan anfitriones para las
reuniones hibridas, asi que toda participacidn en este aspecto es bienvenida. El borrador del calendario

de reuniones y temas para 2024 es el siguiente:



Fecha / Hora / Formato de la reunién Fecha / Hora / Formato de la reunion

19 de enero de 2024 (1 pm-4 pm) 18 de julio de 2024 (1 pm-4 pm)

En linea En linea

15 de febrero de 2024 (1 pm-4 pm) 15 de agosto de 2024 {1 pm-4 pm)
Hibrida Hibrida

21 de marzo de 2024 (1 pm-4 pm) 19 de septiembre de 2024 (1 pm-4 pm)
En linea En linea

18 de abril de 2024 (1 pm-4 pm) 17 de octubre de 2024 (1 pm-4 pm)
Hibrida Hibrida

16 de mayo de 2024 (1 pm-4 pm) Moviembre- No hay reunion

En linea
20 de junio de 2024 (1 pm-4 pm) 19 de diciembre de 2024 (1 pm-4 pm)
Hibrida En linea

Ademas, en el nuevo afno, se implementara la aplicacion de una encuesta después de cada reunién a
intervalos regulares para asegurarnos de que las reuniones sigan aportando valor y que satisfagan las
necesidades de los miembros del grupo. Estas encuestas constituirian uno de los muchos métodos nuevos
gue vamos a probar en este nuevo afio para obtener informacion y retroalimentacion.

Cierre de la reunion

Comentarios del publico
No hubo comentarios del publico

Pregunta de cierre:
Jeffrey Daigle, de E Source, hizo la pregunta para terminar la reunidn: ¢ Cudl fue su mayor aprendizaje de
la conversacion de hoy?

e Coalicién Fortaleza reflexiond en la multitud de problemas y poblaciones vulnerables a considerar.
Si no nos centramos en las necesidades de la comunidad, las luchas comunitarias seguiran siendo
un gran reto y persistirdn los mismos problemas. Coalicién Fortaleza espera que se continte con
esta conversacion.

Siguientes pasos

Christina Medina, de Pacific Power, cerré la reunién con una descripcion del contexto de los siguientes
pasos. Christina también reflexioné sobre la oportunidad que brinda esta participaciéon para aprender
como formar una mejor comunidad unos con otros. Pacific Power seguira evolucionando y espera seguir
trabajando el préximo afio con los miembros del CBIAG.
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